
チラシ経営の強みと成功のポイント 

■ チラシ経営の強み 

チラシ経営の最大の強みは、「地域にメディアをもつ」ということです。 

提携者様は、地域の情報を発信する立場として、地元の企業・店舗・住民とのつなが

りを築くことができます。これにより、学習塾の宣伝だけでなく、地域全体の活性化に

も貢献できます。 

さらに、チラシ経営では以下のような特徴があります。 

• ご自身のチラシを自由に配布できる 

• チラシを配りながら報酬を得られる 

• 地域との関係性が深まり、生徒募集にも好影響が生まれる 

地域に根ざした活動を行うことで、信頼が生まれ、学習塾の集客力も自然と高まりま

す。 

 

■ チラシ経営を成功させるためのポイント 

チラシ経営で成果を上げるためには、地域イベントへの参加・主催が重要です。 

単にチラシを配るだけでなく、「地域と関わる場」を持つことで、信頼とつながりが生ま

れます。 

おすすめの活動例： 

• マラソン計測会の開催 

• 地域の清掃活動（ゴミ拾いなど） 

• 子ども向け学習イベントの共催 

このような活動を通して、地域の企業や住民とつながりが増え、チラシ配布の依頼や

協力が広がります。結果として、自塾の宣伝効果も高まり、地域から「応援される存

在」として認知されていきます。 

 

■ チラシ経営がうまくいかない主な原因 



チラシ経営がうまくいかないケースの多くは、行動力の低下が原因です。 

イベントを行わなかったり、チラシの配布量が少なかったりすると、地域との関係が築

けません。 

チラシ経営は「地域のメディア」として、常に情報を発信し続けることが成功の秘訣で

す。行動し続けることで、チラシ経営は確実に成長していきます。 


